Goede zaden zijn essentieel voor
boeren in ontwikkelingslanden. De
Access to Seeds Index meet welke
zaadbedrijven daaraan bijdragen.

Van onze verslaggever
Joris Tielens

AMSTERDAM Boeren inarme landen
hebben meer aan bedrijven in hun ei-
gen regio’s dan aan multinationalsom
aan kwalitatief goede zaden te komen.
Dat blijkt uit de eerste Access to Seeds
Index, die vandaag uitkomt.

Het van oorsprong Nederlandse
groentezaadbedrijf East-West Seed
doet het meest zijn best om groente-
zaden te maken voor kleinschalige
boeren in ontwikkelingslanden.
Multinationals als Dow en Mon-
santo doen veel minder voor ze.

Van de multinationals staat het
Amerikaanse DuPont Pioneer boven
aan de index voor akkerbouwgewas-
sen. Deindex vergelijkt de inspannin-
gen van zaadbedrijven om arme boe-
ren te bereiken met voor hen ge-
schikte rassen. De ranglijst is een Ne-
derlands initiatief met financiering
van de Nederlandse overheid en de
Bill&Melinda Gates Foundation, elk
met 1,5 miljoen euro.

De toegang tot zaden is van groot be-
lang om de voedselvoorziening te ver-
beteren. Kleinschalige boeren in ont-
wikkelingslanden kunnen hun op-
brengst verdrievoudigen als ze betere
zaden gebruiken. Lokale boeren mis-
sen niet alleen het geld om de zadente
kopen, maar ook de kennis om ze goed
te gebruiken en de oogst met winst te
verkopen. Met betere informatie valt
dat te verbeteren. Sommige bedrijven
trainen boeren om zo een nieuwe af-
zetmarkt te creéren voor hun zaden.

Lokale markt

Opditmoment kopen boeren meer dan
de helft van hun zaden op de lokale in-
formele markten maar2,4 procentvan
commerciéle bedrijven. In Afrika berei-
ken vooral de kleinere regionale zaad-
bedrijven veel boeren omdatze een gro-
ter distributienetwerk hebben dan de
multinationals. Ook veredelen deze be-
drijven specifieke lokale gewassen ge-
richtop arme boeren.

De toegang tot zaden is vooral een
kwestie van geld. Het veredelen van ge-
wassen isduuren in de westerse wereld
kunnen multinationals veel meer geld
verdienen aan hun producten, zodat be-
drijven maar weinig rassen veredelen
voor de marktin ontwikkelingslanden.
Maar er is sprake van gestage verbete-
ring, stelt Ido Verhagen, directeur van
deAccess toSeeds Index Foundationdie
de afgelopen jaren de index opstelde:
‘Deze bedrijven nemen toegang tot za-
den voor arme boeren serieus en zien
het als een kans in een groeimarkt van
500 miljoen boeren. Maar ze kunnen
ook nog veel verbeteren.

Bedrijven die minder hoog scorenin
de index zien activiteiten in ontwikke-
lingslanden meer als liefdadigheid, vol-
gensVerhagen. DuPont Pioneer, inom-
zetnummer twee in de wereld naMon-
santo, staat boven aan de index omdat
het bedrijf gewassen veredelt met ei-
genschappen die voor kleine boeren in-
teressant zijn, zoalsdroogteresistentie,
of tolerantie voor zout water.

‘Wij geloven in kleinschalige boe-
ren’, zegt Jozsef Maté, woordvoerder
van DuPont Pioneer in Europa. ‘Zij heb-
ben eenvitalerol inde mondiale voed-
selzekerheid en kunnen verandering
tot stand brengen. Kwaliteitszaad en
andere stimulansen moeten toeganke-

lijk zijn voor boeren.’ Zaadtechnologie
blijft daarvoorvan kritiek belang, zegt
hij. Het bedrijf wil in 2020 drie miljoen
boeren helpen hun inkomen te verbe-
teren met wetenschappelijke innova-
ties voor beter zaaigoed.

Naast een ranglijst van grote multi-
nationals voor akkerbouwgewassen
zoals mais of rijst, zijn er twee aparte
lijsten van groentezaadbedrijven en
bedrijven in Oost-Afrika. Op beide staat
East-West Seed, een van oorsprong Ne-
derlands bedrijf bovenaan. Het bedrijf
verkoopt zijn zaden in aangepaste
kleine zakjes die betaalbaar zijn voor
de kleine boer en het geeft informatie
indelokale taal en met pictogrammen,
zodat ook analfabeten het begrijpen.

Verhagen: ‘East-West Seed richt zich
al dertig jaar op kleine boeren. Som-
mige bedrijven zeggen dat het niet
huntaakisboeren te trainen in het ge-
bruik van zaden, maar voor East-West
is het een essentieel onderdeel van het
bedrijf’ Ookde Nederlandse bedrijven
RijkZwaan en Bejo Zaden doen relatief
veel onderzoek gericht op kleine boe-
ren inontwikkelingslanden.

De Access to Seeds Index meet en ver-
gelijkt hoe bedrijven de toegang tot
zaad voor kleine boeren vergroten. Er
is gekeken naar het beleid dat de be-
drijven op papier voeren en de doelen
die ze stellen, maar ook naar wat ze in
praktijk doen. Dan betreft veredeling

Deze bedrijven
zien de groei-
marktvan

500 miljoen boe-
ren alseenkans

Ido Verhagen directeur Access to
Seeds Index Foundation

van aangepaste rassen, marketing en
distributie van zaden, en daarnaast
ook training van boeren de zaden op
de goede manier te gebruiken.
Datavoor de index zijn gehaald uit
jaarverslagen en websites van bedrij-
ven, en uit een enquéte gericht aan de
bedrijven. Zes van de dertien multina-
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Ten eerste

Zaadbedrijven sleutel voor arme boer

Inspanningen om zaden te verkopen in ontwikkelingslanden

De Access to Seeds Index met de top 5 plus laagst scorende per geinventariseerde groep
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tionals wilden niet deelnemen aan de
enquéte. Bedrijven in Oost-Afrika be-
antwoordden wel in grote meerder-
heid deenquétevragen.

Voor boeren betekent toegang tot
zaad nietalleen dat het voor een betaal-
bare prijs te koopis in lokale winkeltjes
in afgelegen dorpjes. De gewassen

moeten ook passen in hun bedrijfen
boeren moeten weten hoe ze die moe-
ten telen om er winst mee te maken.
Dat bleek uit bijeenkomsten die de on-
derzoekers van de Access to Seeds In-
dex hielden met boeren in Ethiopié.
Ookdeautonomie van de boerisbe-
langrijk. Dat laatste gaat over de mate

Tropische groenten met Nederlandse wortels

Het relatief kleine Thaise bedrijf
East-West Seed, omzet 120 mil-
joen euro, veredelt tropische
groenten voor met name de Azia-
tische markt en heeft een Neder-
lands management. Het bedrijf,
met vierduizend medewerkers, is
marktleider in tropische groen-
ten in Indonesié, Filipijnen, Thai-
land, Sri Lanka en Birma, maar is
ook actief elders in Azié, Latijns-
Amerika en Afrika.

Oprichter Simon Groot werkte in
Nederland als zaadboer van de
zesde generatie, toen hijin 1982

besloot een nieuw veredelingsbe-
drijf te beginnen van tropische
groentezaden. Het duurde zeker
tien jaar voordat de eerste inves-
tering iets ging opleveren, zegt
de vertegenwoordiger van het be-
drijf in Nederland, Maaike Groot,
dochter van Simon Groot. Het
eerste succes was een bittere
komkommer die veel wordt ge-
bruikt in de Aziatische keuken.
Waarom ziet East-West Seed wel
brood in het veredelen voor arme
boeren, waar andere bedrijven
huiverig zijn? Maaike Groot: ‘We

hebben een voorsprong in deze
markt omdat we destijds gekozen
hebben naar Azié toe te gaan en
ter plekke te gaan veredelen.
Toen mijn vader dat 34 jaar gele-
den deed, werd hij voor gek ver-
klaard. Maar inmiddels bereiken
we miljoenen boeren. Elke ver-
koop heeft een kleine marge,
maar het zijn wel heel veel klan-
ten! Groot verwacht nog meer
klanten in de toel t, door de
bevolkingsaanwas en de econo-
mische groei in veel ontwikke-
lingslanden.

waarin bedrijven toestaan dat boeren
hun zaden het jaarerop hergebruiken,
ondanks de patenten of kwekersrech-
ten die het bedrijf op de zaden heeft.

Coosje Hoogendoorn, verantwoor-
delijkvoor hetonderzoek van de index:
‘Dit aspect is bij veel bedrijven onder-
ontwikkeld. Sommige staan in niet-
westerse markten hergebruik toe, an-
deren zeggen er niks over.’ Monsanto,
op nummer vier in de Index, kreeg net
alsveel andere zaadmultinationals on-
der andere om deze reden veel kritiek
van ontwikkelingsorganisaties en de
milieubeweging.

Bedrijven doen er verstandig aan
zichterichten op ‘de groeimarkt van
de kleinschalige boer’, zegt Verhagen.
Dat doen ze het best door die kleine
boer, vaak vrouw, niet alleen als klant
te zien maar haar een rol te geven in
veredeling en productie van zaad.

Hoogendoorn: ‘Syngenta en East-
West Seed gebruiken de feedback van
boeren. Dat zou door andere bedrijven
gevolgd moeten worden.' Over twee
jaar wordt opnieuw gemeten en komt
ereen nieuwe Access to Seeds Index uit.



